
 
 
 
 

L'approccio 
integrato offerto da 

Nexus ci ha 
consentito di 

ristrutturare ed 
automatizzare 

completamente il 
processo di vendita 

Volantini, promo, 
sconti merce ed 
omaggi, fasce di 
sconti gestiti 

centralmente= 99% 
di ordini raccolti 
PERFETTAMENTE 

CORRETTI! 

ACG ed il software 
Sales procedono di 
pari passo. I miei 

50 agenti sono ormai 
divenuti parte 

integrante del mio 
Sistema informativo. 

Ero scettico sulle 
possibilità di un 
terminale così 

PICCOLO, soprattutto 
per i miei agenti. 

 
Devo ammettere 

d'essermi sbagliato! 

Mi avevate promesso 
una partenza 

rapidissima e siete 
stati di parola. 

SALES ha 
dimostrato di essere 

veramente 
configurabile! 

Estremamento 
compatto ed 
efficiente. 

Eccellente nella 
lettura barcode 
anche dei più 
piccoli. Lo sto 

consigliando a tutti! 

Canvass 
promozionali, sconti 
a volumi per linee di 
prodotto, con Sales 

siamo riusciti a 
gestire sul cliente la 
massima flessibilità. 

La nuova soluzione 
con terminali rugged 

e stampanti ad 
impatto, ha risolto 

tutti i problemi avuti 
con la precedente 
meccanizzazione 

Non credevo che gli 
oltre 10.000 

barcode potessero 
essere gestiti da un 

terminale così 
piccolo ed in modo 

così efficiente 

Non solo teniamo 
traccia di vendite, 

statistiche e 
pagamenti, in più 
disponiamo di uno 

strumento distribuito 
per la gestione della 

scheda cliente. 

Una perfetta 
integrazione con 

SAP. L'applicazione 
agenti ha mostrato 
in questi cinque anni 

flessibilità ed 
affidabilità. 

(*) Alcuni commenti di nostri clienti 2000-2005 
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““AAGGEENNTTII  MMUULLTTIIMMAANNDDAATTAARRII??””  

IInn  pprreesseennzzaa  ddii  aaggeennttii  mmuullttiimmaannddaattaarrii  èè  ppooss--
ssiibbiillee  mmeemmoorriizzzzaarree  llee  iinnffoorrmmaazziioonnii  ddii  cciiaa--

ssccuunnaa  AAzziieennddaa  ssuu  sscchheeddee  rriimmuuoovviibbiillii  ddii  ttiippoo  
SSDD  rreennddeennddoo  ii  mmaannddaattaarrii  iinnddiippeennddeennttii  nneellllee  
pprroopprriiee  sscceellttee  ddii  ggeessttiioonnee  mmaa  ccoommppaarrtteecciippii  
nneellll’’iinnvveessttiimmeennttoo  lleeggaattoo  aallll’’iinnffrraassttrruuttttuurraa  

hhaarrddwwaarree,,  ccoonn  eevviiddeennttii  bbeenneeffiiccii  iinn  tteerrmmiinnii  ddii  
mmaaggggiioorree  eeffffiicciieennzzaa  ee  rriissppaarrmmiioo..  

LLee  lliicceennzzee  ddii  ss aa ll ee ss   ssoonnoo  ccoonnffiigguurraattee  
ccoommmmeerrcciiaallmmeennttee  iinn  ppaacccchheettttii  
mmuullttiippllii  ddaa  55  uutteennttii  ccaaddaauunnoo..  

PPeerr  ooggnnii  iinnffoorrmmaazziioonnee  
mmkkttgg@@nneexxuussiinnffoommaattiiccaa..ccoomm  

Sintesi principali informazioni 

Prodotto 
�„  Interrogazione informazioni anagrafiche di base 

(codice, codici alternativi, barcode, descrizioni, 
ecc.). 

�„  Gestione doppia unità di misura. 

�„  Interrogazione informazioni per ordine (minimi, 
multipli d’acquisto, listino base, ecc.). 

�„  Interrogazione informazioni specifiche (listini, cam-
pagne, promozioni, sconti, ecc.), legate a date o a 
specifici clienti. 

�„  Prezzi e costi standard. 

�„  Giacenze ed assortimenti per magazzino. 

Cliente 
�„  Informazioni anagrafiche di base (codice, anagrafica 

contabile, informazioni spedizione, fido, blocco ordi-
ni, ecc.) più i dati di contatto (telefono, fax, e-mail). 

�„  Categorizzazione per canale di vendita, integrata 
con le condizioni commerciali. 

�„  Addebito pre-codificato di spese, gestione di sconti 
incondizionati e personalizzabili. 

�„  Informazioni accessorie, integrabili nel prodotto ma 
non incluse nella licenza base  (contabili: situazione 
pagamenti, esposizione, ecc. - statistiche: vendite 
per periodo, per prodotto, per famiglia prodotti – si-
tuazione ordini: da trasmettere, da approvare, da 
evadere, evasi parzialmente, evasi. 

�„  Inserimento nuovi clienti. 

Condizioni commerciali 
�„  Gestione informazioni di supporto in inserimento 

riga (ultimo ordine, ultima quantità, ultimo sconto, 
ultimo prezzo). 

�„  Fino a SEI livelli di dettaglio PREZZI: 
�„      Contratto per cliente; 
�„      Contratto per canale cliente; 
�„      Listino del cliente; 
�„      Listino di base; 
�„      Listino standard per articolo/magazzino; 
�„      Listino standard per articolo; 
�„  Ulteriore sconto % a livello di prodotto; 
�„  Sconto a valore per singolo prodotto; 
�„  Sconto incondizionato per cliente; 
�„  Sconto legato al pagamento; 
�„  Manutenzione condizioni di singola riga (prezzi, 

sconti). 
�„  2 Sconti + 1 Maggiorazione. 
�„  Prezzo speciale. 
�„  Riga automatica (sconto merce oppure omaggio, 

attivabile anche in modalità 3x2). 
�„  Sconto aggiuntivo di campagna al raggiungimento di 

un target fissato. 
�„  Gestione del CANVASS. 

Moduli software ed accessori 
Configurazione base 

�„  Licenza Base (1 Server + nn clients): Trasferi-
mento dati da e per sistema informativo aziendale, 
console di amministrazione, applicazione client. 

�„  Software di Sincronizzazione: Aggiornamento 
dati, aggiornamento software client, migrazione 
database. 

Moduli server accessori 

�„  Flussi aggiuntivi: A scelta tra statistiche, situa-
zione pagamenti, stato evasione ordini, ecc. 

�„  Modulo Fax-Back: Consente all’atto del ricevimen-
to dell’ordine da parte del server di inviare automa-
ticamente una email oppure un fax tanto al clien-
te quanto all’agente. 

�„  Gestione Promozioni: Il modulo consente di gesti-
re al di fuori del sistema informativo del cliente – 
qualora questo non le supporti – le promozioni da 
applicarsi in fase di vendita. 

Moduli client accessori 

�„  Ordini via Web/Internet: Possibilità per clienti, 
agenti, e personale interno, di inserire e gestire 
ordini via Internet, utilizzando il server e le procedu-
re di dialogo con in sistema informativo già in esse-
re per gli utenti di palmare. 

�„  Ordini Lite: Un client davvero semplice da offrire ai 
Vostri clienti per la raccolta e la trasmissione dei 
propri ordini attraverso un terminale con lettore 
barcode. 

�„  Mobile Client: Moduli personalizzati per l’accesso 
alle informazioni aziendali via telefono cellulare. 
Tante informazioni, senza costi hardware! 
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Sales Administrative Tool Server – Facile integrazione 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Sales Sync-Tool – Comunicazioni ed aggiornamento dati 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Sales Flussi Aggiuntivi – Informazioni accessorie per accrescere la produttività del processo di vendita 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Sales Fax (Mail) Back – Nessuna stampante al seguito – Notifica immediata al cliente 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


